Plantilla de Plan de Negocios

1. Resumen Ejecutivo
e Nombre del Negocio:
e Direccién del Negocio:
o Declaracién de la Mision: (¢Cual es el propdsito de tu negocio?)
e Productos/Servicios: (;Qué ofreces?)
e Mercado Objetivo: (;Quiénes son tus clientes?)

¢ Resumen Financiero: (Vision general de las finanzas, por ejemplo, necesidades de financiamiento,
ingresos proyectados)

2. Descripcion del Negocio
e Antecedentes de la Industria: (Describe la industria en la que entraras)
e Estructura del Negocio: (Propietario Unico, LLC, Corporacion, etc.)
e Metasy Objetivos: (;Qué deseas lograr?)
3. Investigacion de Mercado
e Analisis de Mercado: (Describe tu mercado objetivo y su tamafo)
e Anaélisis Competitivo: (¢Quiénes son tus competidores? ;Qué te hace diferente?)
e Estrategia de Marketing: (¢Como promoveras tus productos o servicios?)
4. Organizacion y Gestion
e Propietario(s) del Negocio: (;Quién estd involucrado en el negocio?)
e Equipo de Gestidn: (Lista de las personas clave y sus roles)
e Estructura Legal: (Describe la estructura legal de tu negocio)
5. Productos o Servicios
e Detalles de Productos/Servicios: (¢(Qué estds vendiendo u ofreciendo?)
e Estructura de Precios: (;Cémo fijaras el precio de tus productos o servicios?)
e Proveedores o Socios: (Lista de proveedores o socios clave)
6. Estrategia de Marketing y Ventas
e Estrategia de Ventas: (¢Como venderas tus productos o servicios?)
¢ Publicidad y Promocion: (;Qué canales de marketing utilizaras?)
e Fidelizacion de Clientes: (;Como lograras que los clientes regresen?)
7. Plan Financiero

o Costos Iniciales: (¢Cuanto capital inicial es necesario?)



¢ Proyecciones de Ingresos: (;Cuales son tus ganancias proyectadas para los préximos 1-3 afios?)
¢ Requerimientos de Financiamiento: (¢Cudnto financiamiento necesitas y cémo se utilizara?)
e Anaélisis del Punto de Equilibrio: (;Cuando empezara el negocio a generar ganancias?)

8. Anexos

e Documentos Adicionales: (Incluye cualquier documento adicional como curriculums, permisos,
contratos, etc.)



